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Commercial(e) (h/f/d)
a temps partiel (20 % - 50 %)

juristech Lewandowski El est une entreprise spécialisée dans les services d'ingénierie,
située a Beinheim en Alsace. Notre activité principale porte sur la documentation technique
ainsi que le marquage CE/UKCA.

En complément des projets clients, nous développons nos prestations de service de
normalisation et de mandataire CE/UKCA pour les produits techniques appropriés. Ces
domaines constituent le deuxieme pilier de juristech et doivent gagner en visibilité auprés
des clients.

Le Brexit, la surveillance du marché et les exigences croissantes en matiére de sécurité des
produits ont créé une demande internationale pour les services de mandataire CE et UKCA.
Nous souhaitons développer ce marché de maniére durable.

Pour accompagner cette croissance, nous recherchons une personne orientée vente,
capable de développer les contacts clients, de suivre les opportunités et de contribuer a la
présence de juristech sur ce marché spécialisé.

Nous recherchons dés que possible un/une Commercial(e)

Commercial(e) (h/f/d)
a temps partiel (20 % - 50 %)



Vos missions:

Développer et entretenir les relations clients B2B par téléphone, par voie numérique
et, si nécessaire, lors de rendez-vous sur site.

Identifier des entreprises, interlocuteurs et marchés pertinents pour le service de
normalisation et les prestations de mandataire CE/UKCA.

Qualifier et suivre les prospects, les demandes et les offres commerciales.

Contribuer au développement du service de normalisation, y compris les dossiers de
normes clients et leur suivi de mise a jour.

Présenter et développer les prestations de mandataire CE/UKCA pour des produits
techniques appropriés.

Assurer le suivi aprés-vente, la fidélisation des clients et la documentation structurée
des activités commerciales.

Organiser des actions marketing et d'information, par exemple campagnes,
webinaires ou contributions spécialisées.

Effectuer des déplacements professionnels occasionnels.

Votre profil:

Formation professionnelle, formation continue ou expérience pertinente dans la
vente, le service client, le marketing ou un environnement technique.

Une expérience dans la vente B2B de services techniques ou de prestations de
conseil constitue un avantage.

Intérét pour les normes, le marquage CE/UKCA, la conformité produit et la sécurité
des produits.

Trés bonnes connaissances de l'allemand et de I'anglais a l'oral et a I'écrit; d'autres
langues étrangeéres sont un atout.

Maitrise des applications MS Office; une documentation structurée et un suivi fiable
des contacts sont essentiels.

Excellent sens de la communication, présentation professionnelle et capacité a
convaincre sur un sujet technique et réglementaire.

Méthode de travail autonome, orientée objectifs, avec sens de I'organisation, esprit
d'équipe et persévérance.



Ce que nous vous proposons:

Horaires de travail flexibles et compatibles avec la vie familiale, réalisables de
préférence en télétravail.

Temps partiel de 20 % a 50 %, avec une charge de travail planifiable.

Formation au service de normalisation, aux prestations de mandataire CE/UKCA, a la
conformité produit et aux marchés cibles de juristech.

Marge de manoeuvre pour développer une activitt commerciale spécialisée a
potentiel international.

Rémunération adaptée a la performance: augmentation de 20 % par rapport a votre
dernier salaire.

Circuits de décision courts, collaboration directe avec la direction et orientation claire
vers le marché.

Possibilités d'évolution dans un domaine dont I'importance économique ne cesse de
croitre.

Contact:

Cette offre a éveillé votre intérét ?

Je me

réjouis de recevoir votre candidature avec indication de votre date d'entrée possible

par e-mail a andreas.lewandowski@juristech.eu.

Pour toute question, je reste a votre disposition au +49 175 1906 468.

Andreas Lewandowski
juristech Lewandowski El
4 rue de la Clairiere
67930 Beinheim

France

www.juristech.eu



