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Angebot: 1.02003 
 

Vertriebsmitarbeiter / in (m/w/d) 
in Teilzeit (20% - 50%). 
 

juristech Lewandowski EI ist ein spezialisiertes Unternehmen für Ingenieurdienstleistungen 
mit Sitz in Beinheim im Elsass. Unser Schwerpunkt liegt auf Technischer Dokumentation 
sowie CE-/UKCA-Kennzeichnung. 

Neben der Projektbearbeitung bauen wir unsere zusätzlichen Dienstleistungen weiter aus: 
den Normenservice sowie die CE-/UKCA-Bevollmächtigten-Leistungen für geeignete 
technische Produkte. Diese Bereiche sind das zweite Standbein von juristech und sollen 
beim Kunden noch bekannter werden. 

Brexit, Marktüberwachungsverordnung und steigende Anforderungen an Produktsicherheit 
haben eine internationale Nachfrage nach CE- und UKCA-Bevollmächtigten geschaffen. 
Diesen Markt möchten wir nachhaltig erschließen. 

Zum Ausbau dieser Dienstleistungen suchen wir Verstärkung im Vertrieb - mit Schwerpunkt 
auf digitaler Kundenansprache, Beziehungspflege und nachhaltiger Marktbearbeitung. 

 

 

Zum nächstmöglichen Zeitpunkt suche ich eine/n 
Vertriebsmitarbeiter / in (m/w/d) 
in Teilzeit (20% - 50%). 
 

 

 

 

 

 



 

 

 

Ihre Aufgaben: 
• Aufbau und Pflege von Kundenbeziehungen im B2B-Umfeld - telefonisch, digital und 

bei Bedarf persönlich. 

• Recherche geeigneter Unternehmen, Ansprechpartner und Märkte für Normenservice 
und 

• CE-/UKCA-Bevollmächtigten-Leistungen. 

• Qualifizierung und Nachverfolgung von Interessenten, Anfragen und Angeboten. 

• Aktive Unterstützung beim Ausbau des Normenservice, einschließlich 
kundenbezogener Normenpakete und Aktualitätsüberwachung. 

• Präsentation und Weiterentwicklung der CE-/UKCA-Bevollmächtigten-Leistungen für 
geeignete technische Produkte. 

• Aftersales-Betreuung, Beziehungspflege und strukturierte Dokumentation der 
Vertriebsaktivitäten. 

• Organisation von Marketing-, Informations- und Werbeveranstaltungen, zum Beispiel 
Kampagnen, Webinare oder Fachbeiträge. 

• Gelegentliche Geschäftsreisen. 
 
 

Ihr Profil:  
• Berufsausbildung, Weiterbildung oder relevante Berufserfahrung im Vertrieb, 

Kundenservice, Marketing oder in einem technischen Umfeld. 

• Erfahrung im B2B-Vertrieb technischer oder beratungsnaher Dienstleistungen ist von 
Vorteil. 

• Interesse an Themen wie Normen, CE-/UKCA-Kennzeichnung, Product Compliance 
und Produktsicherheit. 

• Sehr gute Kenntnisse in Deutsch und Englisch in Wort und Schrift; weitere 
Fremdsprachen sind wünschenswert. 

• Sicherer Umgang mit MS Office; strukturierte Dokumentation und Nachverfolgung 
von Kontakten sind für Sie selbstverständlich. 

• Ausgeprägtes Kommunikationsgeschick, verbindliches Auftreten und die Fähigkeit, 
Menschen für ein erklärungsbedürftiges Thema zu gewinnen. 

• Selbstständige, zielorientierte Arbeitsweise, Organisationsgeschick, Teamfähigkeit 
und Beharrlichkeit. 

 
 
 
 
 
 
 



 

 

 

Wir bieten: 
• Familienfreundliche, flexible Arbeitszeiten, die bevorzugt im Homeoffice erbracht 

werden können. 

• Teilzeit von 20 % bis 50 % mit planbarem Arbeitsumfang. 

• Einarbeitung in Normenservice, CE-/UKCA-Bevollmächtigung, Product Compliance 
und die Zielmärkte von juristech. 

• Gestaltungsspielraum beim Aufbau eines spezialisierten Vertriebsbereichs mit 
internationalem Potenzial. 

• Leistungsgerechte Vergütung: 20 % Erhöhung auf Ihr letztes Gehalt. 

• Kurze Entscheidungswege, direkte Zusammenarbeit mit der Unternehmensleitung 
und ein klarer Marktfokus. 

• Entwicklungsmöglichkeiten in einem Themenfeld mit wachsendem Stellenwert in der 
Wirtschaft. 

 
 

Kontakt: 
Habe ich Ihr Interesse geweckt? 
Ich freue mich auf Ihre aussagekräftige Bewerbung mit Angabe Ihres frühestmöglichen 
Eintrittstermins per E-Mail an andreas.lewandowski@juristech.eu. 
Bei Rückfragen stehe ich Ihnen gerne unter der Telefonnummer +49 175 1906 468 zur 
Verfügung. 
 
Andreas Lewandowski 
juristech Lewandowski EI 
4 rue de la Clairière 
67930 Beinheim 
France 
www.juristech.eu 
 


