juristech

juristech Lewandowski E| m 4 rue de la Clairiére m 67930 Beinheim m France

Vertriebsmitarbeiter / in (m/w/d)
in Teilzeit (20% - 50%).

juristech Lewandowski El ist ein spezialisiertes Unternehmen flir Ingenieurdienstleistungen
mit Sitz in Beinheim im Elsass. Unser Schwerpunkt liegt auf Technischer Dokumentation
sowie CE-/UKCA-Kennzeichnung.

Neben der Projektbearbeitung bauen wir unsere zusatzlichen Dienstleistungen weiter aus:
den Normenservice sowie die CE-/UKCA-Bevollmachtigten-Leistungen fur geeignete
technische Produkte. Diese Bereiche sind das zweite Standbein von juristech und sollen
beim Kunden noch bekannter werden.

Brexit, Marktliiberwachungsverordnung und steigende Anforderungen an Produktsicherheit
haben eine internationale Nachfrage nach CE- und UKCA-Bevollmachtigten geschaffen.
Diesen Markt mochten wir nachhaltig erschlie3en.

Zum Ausbau dieser Dienstleistungen suchen wir Verstarkung im Vertrieb - mit Schwerpunkt
auf digitaler Kundenansprache, Beziehungspflege und nachhaltiger Marktbearbeitung.

Zum nachstmoglichen Zeitpunkt suche ich eine/n

Vertriebsmitarbeiter / in (m/w/d)
in Teilzeit (20% - 50%).



lhre Aufgaben:

Aufbau und Pflege von Kundenbeziehungen im B2B-Umfeld - telefonisch, digital und
bei Bedarf persdnlich.

Recherche geeigneter Unternehmen, Ansprechpartner und Markte fir Normenservice
und

CE-/UKCA-Bevollmachtigten-Leistungen.
Qualifizierung und Nachverfolgung von Interessenten, Anfragen und Angeboten.

Aktive Unterstitzung beim Ausbau des Normenservice, einschlieflich
kundenbezogener Normenpakete und Aktualitadtsiberwachung.

Prasentation und Weiterentwicklung der CE-/UKCA-Bevollmachtigten-Leistungen fur
geeignete technische Produkte.

Aftersales-Betreuung, Beziehungspflege und strukturierte Dokumentation der
Vertriebsaktivitaten.

Organisation von Marketing-, Informations- und Werbeveranstaltungen, zum Beispiel
Kampagnen, Webinare oder Fachbeitrage.

Gelegentliche Geschaftsreisen.

lhr Profil:

Berufsausbildung, Weiterbildung oder relevante Berufserfahrung im Vertrieb,
Kundenservice, Marketing oder in einem technischen Umfeld.

Erfahrung im B2B-Vertrieb technischer oder beratungsnaher Dienstleistungen ist von
Vorteil.

Interesse an Themen wie Normen, CE-/UKCA-Kennzeichnung, Product Compliance
und Produktsicherheit.

Sehr gute Kenntnisse in Deutsch und Englisch in Wort und Schrift; weitere
Fremdsprachen sind winschenswert.

Sicherer Umgang mit MS Office; strukturierte Dokumentation und Nachverfolgung
von Kontakten sind fir Sie selbstverstandlich.

Ausgepragtes Kommunikationsgeschick, verbindliches Auftreten und die Fahigkeit,
Menschen fir ein erklarungsbedirftiges Thema zu gewinnen.

Selbststandige, zielorientierte Arbeitsweise, Organisationsgeschick, Teamfahigkeit
und Beharrlichkeit.



Wirb

ieten:

Familienfreundliche, flexible Arbeitszeiten, die bevorzugt im Homeoffice erbracht
werden kénnen.

Teilzeit von 20 % bis 50 % mit planbarem Arbeitsumfang.

Einarbeitung in Normenservice, CE-/UKCA-Bevollmachtigung, Product Compliance
und die Zielmarkte von juristech.

Gestaltungsspielraum beim Aufbau eines spezialisierten Vertriebsbereichs mit
internationalem Potenzial.

Leistungsgerechte Vergutung: 20 % Erhéhung auf |hr letztes Gehalt.

Kurze Entscheidungswege, direkte Zusammenarbeit mit der Unternehmensleitung
und ein klarer Marktfokus.

Entwicklungsméglichkeiten in einem Themenfeld mit wachsendem Stellenwert in der
Wirtschatft.

Kontakt:

Habe ich lhr Interesse geweckt?

Ich freue mich auf Ihre aussagekraftige Bewerbung mit Angabe l|hres friihestmdglichen
Eintrittstermins per E-Mail an andreas.lewandowski@juristech.eu.

Bei Ruckfragen stehe ich lhnen gerne unter der Telefonnummer +49 175 1906 468 zur
Verfugung.

Andreas Lewandowski

juristech Lewandowski El

4 rue de la Clairiere
67930 Beinheim

France

www.juristech.eu



